
KKV TREND

Mely eszközök működnek idén, és hogyan
válaszd ki, amire tényleg szükséged van?

DIGITÁLIS MARKETING
ESZKÖZTÁR 2025



Egy kis- és középvállalkozás számára a digitális marketing nem opció, hanem

versenyelőny – vagy épp a túlélés kulcsa. A 2025-ös gazdasági környezet egyre

gyorsabban változik: ügyfelek szokásai, platformok, algoritmusok és költségek is.

Ebben az útmutatóban átnézzük a legfontosabb eszközöket, amiket érdemes ismerned,

és azt is, hogyan állítsd össze belőlük a számodra működő marketingrendszert. 

A cél: időt, energiát és pénzt spórolni – miközben profin jelen vagy.

✓  Tipp: Egy jól kiválasztott 5–6 eszközös rendszer többet ér, mint 20, amit nem

használsz.

Miért kulcskérdés 

most a digitális hatékonyság?
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Kevés idő, ember és erőforrás

Nincs kijelölt marketinges

A tulajdonos csinál mindent – kampány, szöveg, poszt

Nehéz kiválasztani, mi éri meg

✓  Tipp: Ne akarj minden platformon jelen lenni – elég egy

erős főcsatorna + rendszeres, automatizált háttérmunka.

KKV-specifikus kihívások
marketingben



és alap technikai háttér
Weboldal

Eszközök
WordPress + Elementor, Webflow, Shoprenter
(webshophoz), Google Search Console, Analytics
Tipp: Ne a dizájn vezessen – az átláthatóság és betöltési
sebesség sokkal fontosabb

Tünetek, ha nem működik jól:
Lassan tölt be, főleg mobilon
Nehezen olvasható vagy nem egyértelmű az ajánlat
Nem követi a látogatói eseményeket, nem méri a konverziót
Nem találnak meg a Google-ben

Miért fontos?
Legyen mobilbarát, gyors és keresőbarát
Legyen egyszerű struktúrája: főoldal, rólunk, szolgáltatások,
kapcsolat

Mire figyelj?
Legyen mobilbarát, gyors és
keresőbarát
Legyen egyszerű struktúrája:
főoldal, rólunk, szolgáltatások,
kapcsolat
Legyenek mérőkódok és alap
SEO-beállítások



platformok szerepe és fókusza
Közösségi média

LinkedIn
B2B kapcsolatok, 
szakértői státusz

TikTok / Reels
Elérés, 
figyelemfelkeltés

Facebook / Instagram
Márkakommunikáció, 
edukáció, 
remarketing

Tipp: Posztolj hetente minimum 2x, és
legyenek sablonjaid, kampánynaptárad.

Eszközök:
Canva, CapCut
Meta Business Suite
Metricool



és automatizálás
Email marketing

Eszközök
MailerLite
Systeme.io
ConvertKit

Üzenet
Indíts mini-sorozatot új feliratkozóknak
Adj értéket (tippek, checklisták, esettanulmányok)

Mi történik?
Ha nem kommunikálsz rendszeresen, elfelejtenek. Az email az
egyik legközvetlenebb kapcsolatfelvételi forma – ha ezt nem
használod ki, versenyelőnyt adsz át másnak.

A látogatók nem emlékeznek rád,
még ha tetszett is nekik az oldalad
Nem tudod újra megszólítani őket
ajánlatokkal, újdonságokkal
Elmaradnak az ismételt vásárlások

Tipp: Az email nem halt meg – sőt,
hosszú távon ez a legolcsóbb és
legeredményesebb csatorna.



és tartalomgyártás
AI-eszközök 

Eszközök
ChatGPT
Canva AI
Notion AI
OpusClip / CapCut

Mire használhatod
Blogcikkek, posztok, hírlevelek írása
Képek, videófeliratok készítése
Időmenedzsment, kampányter

Mi történik?
A mesterséges intelligencia nem helyettesíti a kreativitást – de
megsokszorozza a hatékonyságodat. Ha kevés időd van, vagy
nem tudsz mindig friss tartalmat gyártani, az AI-eszközök
lehetnek a marketinges segítőid.

Tipp: A ChatGPT nem varázsló, de ha
jól kérdezed, elképesztő időt spórol.

Prompt példa:
"Írj egy edukatív Facebook-posztot
kisvállalkozóknak arról, hogyan tudják
növelni a vevők visszatérését email
automatizálással."



és optimalizálás
Mérés, követés

Eszközök
GA4: alapkövetés, célok, forgalom
Meta pixel / események beállítása
Hotjar: látogatói viselkedés elemzése
Konverziós útvonalak vizsgálata

Mire figyelj?
Ha csak az eladásokra fókuszálsz, és nem nézed a
konverziós arányokat, vakon vezetsz.

Mi történik?
A digitális marketing egyik legnagyobb előnye: minden
mérhető. Mégis sok KKV elköveti azt a hibát, hogy nem
követi, mi működik és mi nem.

Tipp: Ha nem méred, nem
tudod javítani. A konverziók
útja gyakran nem ott szakad
meg, ahol gondolnád.



stratégiaépítés KKV-knak
Lépésről lépésre: 

3. Ütemezés
Tartalomnaptár összeállítása 1 hónapra (posztok, email,
hirdetés)

2. Csatorna
Egy fő csatorna kiválasztása (pl. Facebook, TikTok vagy
Google keresés)

1. Stratégia
Célcsoport, üzenet és ajánlat tisztázása

Sok cég ott akad el, hogy nincs
stratégiája – csak posztol,
hirdet, majd elbizonytalanodik.
Ezért fontos a lépésről lépésre
tervezés.



stratégiaépítés KKV-knak
Lépésről lépésre: 

6. Mérés
GA4: alapkövetés, célok, forgalom
Meta pixel / események beállítása
Hotjar: látogatói viselkedés elemzése

5. Időzítés
Heti 2 óra optimalizálás / kampányértékelés – mik
működnek, mit hagyj el

4. Létrehozás
Email automatizmusok létrehozása (pl. feliratkozó
sorozat, kosárelhagyó)

Tipp: Nincs tökéletes stratégia
– de a rossz terv is jobb, mint a
semmi. Az elemzésből tanulsz,
nem a tippelésből. Mérés,
követés és optimalizálás



Cheklista
KKV részére

1. Digitális alapok
☐   Van működő, mobilbarát és gyors weboldalad
☐   Egyértelmű a fő ajánlatod és látható a kezdőlapon
☐   Egyértelmű a fő ajánlatod és látható a kezdőlapon
☐   Telepítve van a Google Analytics 4, Facebook pixel és legalább egy
viselkedéskövető (pl. Hotjar)

2. Közösségi jelenlét
☐   Kiválasztottad a fő platformod (pl. Facebook, Instagram, TikTok, LinkedIn)
☐   Heti legalább 2 posztot közzéteszel
☐    Legalább egy videós tartalmat készítettél az elmúlt hónapban
☐    Van előre tervezett posztnaptárad legalább 2 hétre

Segítségre van szükséged?

Kérj egy 30 perces konzultációt!

info@naturmarketing.hu



Cheklista
KKV részére

3. Email marketing és automatizálás
☐   Elérhető feliratkozó űrlap az oldaladon
☐   Van csalitartalmad (pl. ebook, kupon, mintaajánlat)
☐   Be van állítva egy automatikus üdvözlő e-mail sorozat
☐   Havonta legalább 1 hírlevelet kiküldesz

4. I-eszközök és időhatékonyság
☐   Használsz legalább egy AI-eszközt (ChatGPT, Canva AI, Notion AI stb.))
☐   Van havi vagy heti marketing kampányterved (pl. Excel, Trello, Notion)
☐    Automatizáltál legalább egy visszatérő marketingfeladatot 
       (pl. hírlevél, posztolás)

Segítségre van szükséged?

Használd a Marketing BOX
csomagunkat.
https://naturmarketing.hu/marketing-
box/

info@naturmarketing.hu

https://naturmarketing.hu/marketing-box/
https://naturmarketing.hu/marketing-box/


gyakori tévhitek röviden 
"Mit ne csinálj!" 1. Kezdd el most!

Ne várj a tökéletes pillanatra – indulj el
egyszerűen.

3. Mérj és javíts!
Adataid mutatják meg, mi működik – ne
tippelj.

1. „Majd jönnek maguktól az ügyfelek, ha jó a termék.”
Sajnos nem. A piac zajos, és ha nem kommunikálsz aktívan, nem fognak rád
találni. A jó termék alapfeltétel, nem marketing.
2. „Elég, ha van egy Facebook-oldalam.”
Egy Facebook-oldal nem helyettesíti a weboldalt, a bizalmat és a méréseket
sem biztosítja. Nem tiéd a felület, és egy algoritmus dönti el, hány embert
érsz el.
3. „Nincs szükségem mérésre, úgyis látom, mi működik.”
A megérzés nem stratégia. Ha nem mérsz (konverzió, forgalom,
események), nem tudod, mi hoz eredményt és mit érdemes fejleszteni.
4. „Majd egyben beindítok mindent.”
A marketing nem egyszeri kampány, hanem rendszer. Ne halogass: inkább
kezdj kicsiben, és építs rá.
5. „Az AI vagy marketinges majd megold mindent helyettem.”
Az AI és a szakértők eszközök – de az irányt és az üzenetet neked kell
megadnod. Akkor működik, ha részt veszel benne.
6. „A dizájn fontosabb, mint a tartalom.”
A szép dizájn jó, de önmagában nem ad el. Az értékajánlat, a CTA és a
bizalomépítés mindig megelőzi a külcsínt.

            “3 dolog,  amit sokan elrontanak – és Te ne kövesd el”

 2. Dolgozz rendszerben!
A heti rutin többet ér, mint egy-egy
kampány.



AI-segédlet vagy 
prompt példa (minta)

1. Poszt íráshoz (szolgáltatás)
„Írj egy Facebook-posztot egy kisvállalkozás számára, amely
[SZOLGÁLTATÁS] területen dolgozik. A poszt célja, hogy felhívja a
figyelmet egy gyakori problémára, majd bemutatja, hogyan segít ebben
a vállalkozás. A stílus legyen közvetlen, emberi és megoldásfókuszú.”

Használd ezeket a promptokat ChatGPT-ben vagy más AI-eszközben, 
hogy gyorsan készíts eladható szövegeket.

2. Értékesítési email / válasz sablon
„Írj egy rövid, barátságos, mégis meggyőző e-mailt egy érdeklődőnek,
aki szolgáltatást keres [SZOLGÁLTATÁS] témában. Az email célja, hogy
bemutasd röviden, miben tudsz segíteni, és bizalmat építs. A végén
legyen egy konkrét lépés: konzultáció, időpontfoglalás vagy
ajánlatkérés.”



CTA szöveg-sablon
 ötletek 

 Konzultáció / Kapcsolatfelvétel
Kérj egy ingyenes konzultációt! , Vedd fel velünk a kapcsolatot!,
Indítsd el a beszélgetést!, Szeretnék többet megtudni, 
Foglalj időpontot most!

Ajánlatkérés / Érdeklődés
Kérek ajánlatot!, Nézd meg, mit tudunk ajánlani!, Kíváncsi vagy,
hogyan segítünk?, Kérem a személyre szabott megoldást!,
Mutasd a lehetőségeket!

Segítségre van szükséged?

Kérj egy 30 perces konzultációt!

info@naturmarketing.hu
Kezdjük el!, Elindítom a folyamatot!, Vágjunk bele!, Kipróbálom
most!, Lássuk, mit hozhat nekem!

Akció / Kezdés



A marketing nem luxus, hanem rendszer – és a jó hír, hogy ezt a rendszert ma már elérhető áron (vagy akár ingyen) is

felépítheted.

Ha bizonytalan vagy, kérj egy 30 perces konzultációt, ahol segítünk kialakítani a neked való eszköztárat.

Vagy nézd meg a Marketing Box csomagjainkat, és építs digitális jelenlétet tervezetten:

https://naturmarketing.hu/marketing-box/

Ne maradj le: nem az számít, hogy mekkora a céged, hanem hogy látható vagy-e online. 

Kezdj el építkezni ma!

A legsikeresebb vállalkozók már rendszert visznek a marketingbe. 

Te se maradj le – válaszd a neked való Marketing Box csomagot most!

Készen állsz a következő lépésre?
Havonta érkező marketing megoldások!



kapcsolat

Telefon

+ 36 70 70 33 760

NaturMarketing

Website & E-mail
www.naturmarketing.hu

info@naturmarketing.hu Segítségre van szükséged?

Kérj egy 30 perces induló konzultációt,
ami segíthet abban, hogy biztos
alapokon állj.

https://naturmarketing.hu/

