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KKV TREND

DIGITALIS MARKETING
ESZKOZTAR 2025

Mely eszk6zok mukodnek idén, és hogyan
valaszd ki, amire tényleg szukséged van?




Miéert kulcskérdés

most a digitalis hatékonysag?

Egy kis- és kozépvallalkozas szamara a digitalis marketing nem opcid, hanem
versenyelony — vagy épp a tulélés kulcsa. A 2025-0s gazdasdgi kornyezet egyre

gyorsabban valtozik: Ugyfelek szokdasai, platformok, algoritmusok és koltségek is.

Ebben az Utmutatdban atnézzik a legfontosabb eszkozoket, amiket érdemes ismerned,
és azt is, hogyan allitsd 0ssze beloluk a szamodra mukodo marketingrendszert.

A cél: idot, energiat és pénzt spdrolni — mikozben profin jelen vagy.

v Tipp: Egy jél kivalasztott 5-6 eszkozos rendszer tobbet ér, mint 20, amit nem

hasznalsz.
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KKV-specifikus kihivasok
marketingben

o Kevés ido, ember és eroforras
e Nincs kijelolt marketinges
e A tulajdonos csindl mindent — kampany, szoveg, poszt

e Nehéz kivalasztani, mi éri meg

v Tipp: Ne akarj minden platformon jelen lenni — elég egy

er0s focsatorna + rendszeres, automatizalt hattérmunka.




Weboldal

es alap technikai hattér

Miért fontos? ) \-p S.. / W \NW

e Legyen mobilbarat, gyors és keresobarat
e Legyen egyszeru strukturdja: fooldal, rélunk, szolgdltatdsok,
kapcsolat

Tunetek, ha nem mukodik jol:
e Lassan tolt be, féleg mobilon
* Nehezen olvashaté vagy nem egyértelmu az ajanlat
Mire figyel;? e Nem koveti a Idtogatdi eseményeket, nem méri a konverziét

e Legyen mobilbarat, gyors és e Nem talalnak meg a Google-ben

keresdbarat

e Legyen egyszerl struktdrdja: Eszkozok

fooldal, rolunk, szolgaltatasok, WordPress + Elementor, Webflow, Shoprenter
kapcsolat (webshophoz), Google Search Console, Analytics

e Legyenek mérékdédok és alap Tipp: Ne a dizajn vezessen — az atlathatdsag és betoltési
SEO-beillitsdsok sebesség sokkal fontosabb




Kozosségi média ® "

platformok szerepe és fokusza

Facebook / Instagram
e Mdrkakommunikacid,

e edukdcio,

e remarketing

&=
TikTok / Reels
o Elérés,
Tipp: Posztolj hetente minimum 2x, és * figyelemfelkeltes
legyenek sablonjaid, kampanynaptarad.
Eszkozok: Linkedln

e Canva, CapCut
e Meta Business Suite
e Metricool

e szakértoi statusz

e B2B kapcsolatok,




Email marketing‘
és automatizalas ——

e A ldtogatok nem emlékeznek rad,
még ha tetszett is nekik az oldalad

e Nem tudod Ujra megszdlitani oket
ajanlatokkal, Ujdonsdagokkal

e Elmaradnak az ismételt vasarldsok

Tipp: Az email nem halt meg — sot,
hosszu tavon ez a legolcsdébb és
legeredményesebb csatorna.

Mi torténik?
Ha nem kommunikalsz rendszeresen, elfelejtenek. Az email az

egyik legkozvetlenebb kapcsolatfelvételi forma — ha ezt nem
hasznalod ki, versenyelonyt adsz at mdsnak.

Uzenet

¢ |Indits mini-sorozatot Uj feliratkozoknak
o Adj értéket (tippek, checklistdk, esettanulmanyok)

Eszkozok

e MailerLite
e Systeme.io
o ConvertKit




Al-eszkozok

es tartalomgyartas
Mi torténik?
A mesterséges intelligencia nem helyettesiti a kreativitdast — de
megsokszorozza a hatékonysdgodat. Ha kevés idod van, vagy

nem tudsz mindig friss tartalmat gyartani, az Al-eszkozok
lehetnek a marketinges segitoid.

Mire hasznalhatod

e Blogcikkek, posztok, hirlevelek irdsa
o Képek, videdfeliratok készitése
e |[domenedzsment, kampanyter

Tipp: A ChatGPT nem vardazslé, de ha
jol kérdezed, elképeszto idot sporol.

Prompt példa: Eszkozok

"Irj egy edukativ Facebook-posztot e ChatGPT
kisvallalkozoknak arrdl, hogyan tudjak e Canva Al

novelni a vevok visszatérését email e Notion Al
automatizalassal." e OpusClip / CapCut




Mérés, kovetés

es optimalizalas ‘/\

Mi torténik?
A digitalis marketing egyik legnagyobb elonye: minden
mérhetd. Mégis sok KKV elkoveti azt a hibat, hogy nem

koveti, mi mUkodik és mi nem. .

Mire figyel)?
Ha csak az eladasokra fdékuszdlsz, és nem nézed a
konverzids aranyokat, vakon vezetsz.

Tipp: Ha nem méred, nem

tudod javitani. A konverziok
Utja gyakran nem ott szakad
meg, ahol gondolnad.

Eszkozok

o GAA4: alapkovetés, célok, forgalom
Meta pixel / események beallitasa

e Hotjar: latogatéi viselkedés elemzése
e Konverzids utvonalak vizsgalata




Lépésrol lépésre:
stratégiaépités KKV-knak

1. Stratégia

Célcsoport, Uzenet és ajanlat tisztazasa

2. Csatorna

Egy fo csatorna kivalasztasa (pl. Facebook, TikTok vagy
Googlckerescs) Sok cég ott akad el, hogy nincs
stratégidja — csak posztol,

. ) hirdet, majd elbizonytalanodik.
3. Utemezés

Ezért fontos a Iépésrol |épésre

Tartalomnaptar 6sszedllitdsa 1 hdonapra (posztok, email,

e tervezés.
hirdetés)




Lépésrol lépésre:
stratégiaépités KKV-knak

4. Létrehozas

Email automatizmusok létrehozdasa (pl. feliratkozo
sorozat, kosarelhagyd)

> 5.ldozités

—] \NNDVMION‘ ' ® Heti26ra optimalizdlds / kampdanyértékelés — mik
| mUkodnek, mit hagy;j el

Tipp: Nincs tokéletes stratégia
— de a rossz terv is jobb, mint a

6. Mérés semmi. Az elemzésbdl tanulsz,

o GAA4: alapkovetés, célok, forgalom nem a t|ppe|e5b0|- Méres,

e Meta pixel / események beallitasa kovetés és optimalizalas
e Hotjar: Idtogatdi viselkedés elemzése




Cheklista
KKV részére

Segitségre van szukséged?

Kérj egy 30 perces konzultaciot!

info@naturmarketing.hu

1. Digitalis alapok
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Van mukodo, mobilbarat és gyors weboldalad

Egyértelmu a fo ajanlatod és lathatd a kezddlapon

Egyértelmu a fo ajanlatod és |athatd a kezddlapon

Telepitve van a Google Analytics 4, Facebook pixel és legaldbb egy

viselkedéskoveto (pl. Hotjar)

2. Kozosségi jelenlét
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Kivdlasztottad a fo platformod (pl. Facebook, Instagram, TikTok, LinkedIn)
Heti legaldabb 2 posztot kozzéteszel

Legaldbb egy videds tartalmat készitettél az elmult hénapban

Van eldre tervezett posztnaptarad legaldbb 2 hétre




3. Email marketing és automatizalas

®
C h kl t 0 Elérhetd feliratkozé dGrlap az oldaladon
e |S a Van csalitartalmad (pl. ebook, kupon, mintaajanlat)
’ I d
KKV reéeszere

O
0 Be van dllitva egy automatikus udvozlo e-mail sorozat
0 Havonta legaldbb 1 hirlevelet kikuldesz

4. |-eszkozok és idohatékonysag

0 Haszndlsz legaldbb egy Al-eszkozt (ChatGPT, Canva Al, Notion Al stb.))
0 Van havi vagy heti marketing kampanyterved (pl. Excel, Trello, Notion)
Segl'tségre van szu kSéQEd? 0 Automatizaltdl legaldbb egy visszatéré marketingfeladatot

(pl. hirlevél, posztolas)

Hasznald a Marketing BOX

csomagunkat.

https://naturmarketing.hu/marketing-
box/

info@naturmarketing.hu



https://naturmarketing.hu/marketing-box/
https://naturmarketing.hu/marketing-box/

1. Kezdd el most!

Ne varj a tokéletes pillanatra — indulj el
egyszeruen.

2. Dolgozz rendszerben!

A heti rutin tobbet ér, mint egy-egy
kampany.

B

3. Mérj és javits!

Adataid mutatjdk meg, mi mukodik — ne

tippel,.
—'

amit sokan elrontanak — és Te ne kovesd el”

"Mit ne csinal)!"
gyakori tévhitek roviden

1. ,,Majd jonnek maguktdl az tgyfelek, ha jo a termék.”

Sajnos nem. A piac zajos, és ha nem kommunikalsz aktivan, nem fognak rad
taldlni. A j6 termék alapfeltétel, nem marketing.

2. ,Elég, ha van egy Facebook-oldalam.”

Egy Facebook-oldal nem helyettesiti a weboldalt, a bizalmat és a méréseket
sem biztositja. Nem tiéd a felllet, és egy algoritmus donti el, hany embert
érsz el.

3. ,Nincs szukségem mérésre, ugyis latom, mi mukodik.”

A megérzés nem stratégia. Ha nem mérsz (konverzid, forgalom,
események), nem tudod, mi hoz eredményt és mit érdemes fejleszteni.

4. ,Majd egyben beinditok mindent.”

A marketing nem egyszeri kampany, hanem rendszer. Ne halogass: inkabb
kezdj kicsiben, és épits ra.

5. ,,Az Al vagy marketinges majd megold mindent helyettem.”

Az Al és a szakértok eszkozok — de az irdnyt és az Uzenetet neked kell

megadnod. Akkor mukodik, ha részt veszel benne.

6. ,A dizajn fontosabb, mint a tartalom.”

A szép diz3jn jo, de 6nmagdban nem ad el. Az értékajanlat, a CTA és a
bizalomépités mindig megelozi a kilcsint.



Al-segédlet vagy
prompt példa (minta)

Haszndld ezeket a promptokat ChatGPT-ben vagy mds Al-eszkozben,
hogy gyorsan készits eladhatd szovegeket.

1. Poszt irashoz (szolgaltatas)

,Irj egy Facebook-posztot egy kisvallalkozds szdmdra, amely
[SZOLGALTATAS] teriileten dolgozik. A poszt célja, hogy felhivja a
figyelmet egy gyakori problémadra, majd bemutatja, hogyan segit ebben
a vallalkozas. A stilus legyen kozvetlen, emberi és megolddsfdékuszu.”

2. Ertékesitési email / valasz sablon

,Irj egy rovid, bardtsdgos, mégis meggyéz4 e-mailt egy érdeklédének,
aki szolgdltatdst keres [SZOLGALTATAS] témdaban. Az email célja, hogy
bemutasd roviden, miben tudsz segiteni, és bizalmat épits. A végén
legyen egy konkrét I1épés: konzultaciod, idopontfoglalds vagy

ajanlatkérés.”

) ——




CTA Szaveg -Sa blon Konzultacié / Kapcsolatfelvétel

Kérj egy ingyenes konzultaciét! , Vedd fel veliink a kapcsolatot!,

6t| ete k Inditsd el a beszélgetést!, Szeretnék tobbet megtudni,
Foglalj idopontot most!

Ajanlatkérés / Erdekl6dés

Kérek ajanlatot!, Nézd meg, mit tudunk ajanlani!, Kivancsi vagy,
hogyan segitink?, Kérem a személyre szabott megoldast!,
Mutasd a lehetoségeket!

Segitségre van szukséged?

Kérj egy 30 perces konzultacidt! Akciod / Kezdés

Kezdjuk el!, Elinditom a folyamatot!, Vagjunk bele!, Kiprébalom
info@naturmarketing.hu most!, Lassuk, mit hozhat nekem!




Készen allsz a kovetkezo lépésre?

Havonta érkezo marketing megoldasok!

A marketing nem luxus, hanem rendszer — és a jé hir, hogy ezt a rendszert ma mar elérhetd aron (vagy akar ingyen) is

felépitheted.

Ha bizonytalan vagy, kérj egy 30 perces konzultaciot, ahol segitiink kialakitani a neked valé eszkoztarat.

Vagy nézd meg a Marketing Box csomagjainkat, és épits digitalis jelenlétet tervezetten:

https://naturmarketing.hu/marketing-box/

~

Ne maradj le: nem az szamit, hogy mekkora a céged, hanem hogy lathatd vagy-e online.

Kezdj el épitkezni mal!

A legsikeresebb vallalkozék mar rendszert visznek a marketingbe.

Te se maradj le — valaszd a neked valé Marketing Box csomagot most!




NaturMarketing

kapcsolat

Website & E-mail
www.naturmarketing.hu

info@naturmarketing.hu Segitségre van szukséged?

Telefon Kérj egy 30 perces indulé konzultdcidt,

ami segithet abban, hogy biztos
+ 36 /7070 33 760 alapokon ll;.



https://naturmarketing.hu/

